CONTRATTO DI AGENZIA
Tra la Soc. ___________, con sede in __________, via _____________, n. ____, iscritta presso la Camera di Commercio di __________ al n. _____________ del Registro delle imprese, codice fiscale n. ____________, partita IVA n. ____________, nella persona del suo legale rappresentante pro tempore ______________  (oppure nella persona di _____________, in qualità di ________, domiciliato per la carica in _____________, giusta i poteri conferiti dal Consiglio di Amministrazione in data ______  ), di seguito indicata come "Preponente", da una parte

 

e

 

Il Sig. ______________ (o la Soc. ), domiciliato in __________ (con sede in _______ ), codice fiscale (o partita IVA) ____________, di seguito indicato come "Agente", dall'altra parte

 
si conviene quanto segue:
 
Art. 1 - Oggetto – 

1. Con il presente contratto si affida all'agente l'incarico di dare incremento alle vendite dei prodotti indicati dal preponente nella zona assegnata di cui al successivo art. 2, tramite la promozione della conclusione di contratti di vendita di detti prodotti tra il preponente e i soggetti interessati all'acquisto. 

2. Per l'espletamento del compito di cui sopra il preponente fornirà gli elenchi dei nominativi in suo possesso di soggetti interessati alla sua attività fermo restando l'obbligo in capo all'agente di ricercare eventuali nominativi nuovi e/o omessi da visitare di propria iniziativa. 

 
Art. 2 - Zona – 

1. L'agente è tenuto a svolgere il proprio compito esclusivamente nella zona di _________ circoscritta da __________.

2. Il preponente si riserva, ad ogni modo, dandone comunicazione scritta con tre mesi di anticipo, la facoltà di restringere o di estendere i limiti della zona come sopra indicata, quando a suo insindacabile giudizio ritenga opportuno adottare tale provvedimento in relazione all'andamento delle vendite. 

3. In ogni caso il preponente si obbliga a riservare all'agente almeno la zona di ________.

 
Art. 3 - Svolgimento dell'incarico –

 1. Nello svolgimento del suo incarico l'agente agisce in piena autonomia essendo intendimento delle parti non intraprendere un rapporto di lavoro subordinato ma unicamente un rapporto d'agenzia quale delineato dalle vigenti norme di legge e dal presente accordo. 

2. Nell'espletamento delle sue attività e nei rapporti con i terzi, l'agente è tenuto a mettere in evidenza che agisce in proprio e risponde in proprio di ogni atto compiuto. A questo scopo deve indicare in tutta la documentazione in carattere più marcato la propria ditta (o società) e in carattere più minuto la qualifica di agente del preponente. 

3. La piena autonomia dell'agente incontra le seguenti limitazioni:
a) l'agente non ha la facoltà di esercitare in proprio il commercio di articoli anche se non siano in concorrenza con quelli oggetto del presente accordo;
b) non può giovarsi dell'opera di propri subagenti se non dietro specifica autorizzazione scritta del preponente. 

4. L'agente si obbliga a tenere informato il preponente delle condizioni di mercato, della concorrenza e comunque a fornirgli tutte le notizie utili all'aumento dei volumi delle vendite nell'ambito della zona affidata ai sensi dell'art. 2. 1. 

5. Il preponente si riserva la facoltà di visitare la clientela mediante propri ispettori per verificare l'adempimento del contratto e, in questo caso, l'agente è tenuto a prestare la sua opera al fine di facilitare il compito di questi ultimi ed eventualmente di collaborare con loro senza che nessun particolare compenso sia dovuto per questa collaborazione. 

6. Al preponente è altresì riconosciuta la facoltà di far visitare da propri incaricati gli uffici e dipendenze dell'agente che è tenuto a rendere tutte le spiegazioni richieste, mostrare tutti i libri contabili, i contratti e i documenti relativi all'incarico conferito nonché a far compiere tutte le operazioni di informazione e controllo che siano ritenute utili e opportune. 

7. Il preponente si riserva ampia libertà di poter curare direttamente affari nella zona di spettanza dell'agente; in questo caso verrà corrisposta a quest'ultimo la provvigione indicata più sotto per gli affari indiretti. 

8. Il preponente si obbliga a dare comunicazione all'agente qualora preveda una notevole riduzione delle operazioni commerciali che l'agente avrebbe potuto attendersi conseguente alla riduzione delle qualità prodotte, all'abbandono e/o sostituzione di prodotti da parte del preponente. 

 
Art. 4 - Ordini e condizioni di prezzo – 

1. Il preponente si riserva la facoltà di non accettare gli ordini nel caso di insufficienza di prodotti o per brevità dei termini di consegna e, inoltre, per qualsiasi altra difficoltà tale da far ritenere al medesimo non conveniente dar corso agli stessi. Il preponente si impegna, comunque, a non rifiutare irragionevolmente e sistematicamente gli ordini proposti dall'agente. 

2. Gli ordini che l'agente trasmetterà al preponente dovranno essere in forma scritta e riportare sempre la riserva di approvazione di quest'ultima indicata dalla clausola "salvo approvazione della casa" o simili. 

3. Il preponente si riserva altresì la facoltà piena ed insindacabile di sospendere in qualsiasi momento la vendita di determinati articoli o di sostituirli con altri, secondo le esigenze della produzione e/o le condizioni del mercato. 

4. L'agente è tenuto a vendere i prodotti di cui al presente accordo ai prezzi e alle condizioni indicate nel listino del preponente e del quale, di volta in volta, tempestivamente riceverà le variazioni. 

5. L'agente non ha la facoltà, salvo preventivo assenso del preponente, di concedere sconti, dilazioni di pagamento rispetto ai termini del listino predisposto dal preponente. 

 
Art. 5 - Provvigioni – 

1. All'agente è riconosciuta una provvigione per gli ordini effettuati del ____% calcolata sull'importo globale al lordo dello sconto di cassa. 

1. 1. La provvigione di cui al punto precedente è dovuta a condizione che si sia verificato l'incasso dell'intero prezzo (escluse le somme addebitate ai clienti per spese accessorie, come imballi, porti, tasse, spese d'incasso e simili ed escluse le somme che i clienti trattenessero al momento del pagamento). 

2. È altresì riconosciuta all'agente una provvigione del ____% sull'importo netto degli ordini che perverranno al preponente direttamente da clienti residenti nella zona di spettanza dell'agente (ordini indiretti). 

2. 1. In ogni caso l'ammontare annuale delle provvigioni per affari indiretti non potrà superare l'ammontare annuale delle provvigioni per affari diretti, e l'eventuale supero sarà trascurato. 

3. Nell'eventualità che l'agente assumesse degli ordini per consegne fuori della sua zona, la provvigione sarà limitata ad una somma pari alla differenza fra la provvigione su affari diretti e la provvigione su affari indiretti. 

 
Art. 6 - Materiali di supporto – 

1. All'agente saranno forniti una serie completa dei campioni della produzione del preponente che ne manterrà la proprietà. È fatto obbligo all'agente curarne la buona conservazione ed il buon uso. 

2. Sono altresì forniti all'agente stampati ed altro materiale illustrativo e/o di propaganda di supporto alla sua attività. 

3. Della distribuzione dei campioni e del materiale illustrativo e/o di propaganda l'agente darà pronta comunicazione al preponente al fine di evitare distribuzioni duplicate e sprechi. 

 
Art. 7 - Deposito - 1. L'agente è autorizzato a detenere presso di sé un deposito dei prodotti del preponente il cui valore complessivo, calcolato in base ai prezzi di listino, non sia superiore a € ___________.

2. A garanzia del deposito l'agente verserà al preponente una cauzione infruttifera di € _______.

3. La merce in deposito resta in proprietà del preponente con l'obbligo per l'agente di rispondere per la sua esistenza e buona conservazione della stessa anche in caso di evento dannoso non dipendente dalla sua volontà. A questo fine l'agente dovrà, a sua cura e spese, assicurare la merce in deposito contro tutti i rischi. 

4. Il preponente si riserva la facoltà d'ispezionare personalmente o per mezzo di propri incaricati le merci in deposito o di farne redigere inventario in qualunque momento lo ritenga opportuno. 

5. Il preponente si riserva altresì la facoltà di disporre in qualunque momento della merce in deposito secondo suo giudizio e, in questo caso, l'agente è tenuto a prestarsi per agevolare le relative operazioni senza che per ciò sia dovuto alcun particolare compenso, essendo stato fra le parti espressamente convenuto che tali eventuali prestazioni saranno compensate dalla facilitazione che l'istituzione del deposito rappresenterà per lo svolgimento del suo incarico. 

6. La merce prelevata dal deposito verrà fatturata ai clienti con la maggiorazione del ____%  sui prezzi di listino quale compenso delle spese di deposito. Tale somma sarà poi suddivisa nel seguente modo:

6. 1. Due terze parti di tale maggiorazione saranno accreditate all'agente, in aggiunta alle provvigioni, quale corrispettivo delle spese ed oneri inerenti all'istituzione del deposito. 

6. 2. La restante parte della maggiorazione andrà a beneficio del preponente quale corrispettivo degli oneri assunti con l'istituzione del deposito. 

7. L'agente è tenuto a redigere regolare contabilità della merce in deposito, utilizzando i moduli e seguendo le istruzioni che gli saranno comunicate dal preponente. 

7. 1. Le conseguenze fiscali delle eventuali infrazioni che dipendessero dalla mancata esecuzione degli obblighi posti in capo all'agente, a chiunque contestate, saranno a suo esclusivo carico. 

 
Art. 8 - Fatturazione – 

1. La fatturazione delle merci vendute sarà effettuata dal solo preponente. 

2. Per le merci vendute dal deposito sarà invece l'agente, su moduli del preponente, ad emettere fattura indicando chiaramente il proprio nome e la qualifica di agente depositario. 

 
Art. 9 - Incassi – 

1. L'agente è tenuto a curare, nel reciproco interesse delle parti, il buon fine degli affari usando ogni opportuna cautela ed influenza per ottenere la puntualità nei pagamenti da parte dei clienti. 

2. Gli incassi saranno competenza del solo preponente. 

2. 1. Eventuali incarichi d'incassare conferiti all'agente, anche se ripetuti, non potranno essere interpretati come volontà di derogare a quanto stabilito al precedente punto 9. 2. 

2. 2. Per tali eventuali incarichi l'agente non ha diritto ad alcun particolare compenso, neppure a titolo di rimborso spese, essendosene tenuto conto nello stabilire la misura della provvigione. 

2. 3. Nel caso di attribuzione dell'incarico di incassare, l'agente è tenuto a versare prontamente al preponente le somme riscosse che non potranno essere trattenute per nessun motivo, neppure in compensazione dei crediti vantati dall'agente nei confronti del preponente, salvo che, di volta in volta, non sia intervenuta autorizzazione scritta di quest'ultimo. 

 
Art. 10 - Personale dell'agenzia – 

1. I collaboratori, tanto autonomi che subordinati, che fossero necessari od utili al miglior espletamento dei compiti dell'agente, dipenderanno esclusivamente da quest'ultimo così come saranno posti a suo esclusivo carico, non intendendo il preponente avere con essi alcun rapporto. 

2. L'agente è tenuto a procurarsi, a sua cura e spese, tutte le autorizzazioni necessarie per lo svolgimento della sua attività. 

 
Art. 11- Contenzioso – 

1. L'agente è tenuto ad adoperarsi, nel comune interesse delle parti, per la bonaria risoluzione delle eventuali contestazioni che sorgessero presso i clienti e per la salvezza dei crediti, e ciò senza che gli sia dovuto alcun particolare compenso, essendosi tenuto conto di queste eventuali prestazioni nello stabilire la misura della provvigione. 

2. In particolare:
a) Le azioni giudiziarie, sia attive che passive, che originassero dai rapporti con i clienti, sono riservate esclusivamente al preponente fatti salvi i provvedimenti cautelari e d'urgenza che l'agente può intraprendere direttamente, senza preventivo benestare, ogni qualvolta sia ravvisata la necessità di intervenire con urgenza per la salvaguardia dei diritti del preponente;
b) è riservata esclusivamente al preponente la facoltà di proporre e di accettare transazioni;
c) l'agente è tenuto a dare pronta comunicazione al preponente di eventuali contestazioni sollevate a qualsiasi titolo dalla clientela; in relazione a ciò l'agente ha la facoltà di proporre eccezioni e di presentare senz'altro i reclami necessari per la conservazione dei diritti in capo al preponente qualora quest'ultimo non potesse agire con tempestività. 

 
Art. 12 - Star del credere – 

1. Le perdite per insolvenze parziali o totali dei Clienti per ordini diretti, qualunque sia la causa dell'insolvenza, saranno poste a carico dell'agente nella misura del ___%. Tuttavia il relativo importo non potrà essere superiore al triplo della provvigione spettante all'agente per lo specifico affare. Il credito rimasto insoluto sarà considerato perduto ai fini dello star del credere (salvo l'accredito dell'eventuale successivo recupero) quando siano trascorsi quattro mesi dalla scadenza contrattuale. 

2. Nessun particolare compenso è dovuto all'agente in dipendenza di questa garanzia, essendosi tenuto conto di questo rischio ulteriore nello stabilire la misura della provvigione. 

3. Saranno comunque ad esclusivo carico dell'agente le perdite causate da suoi errori od omissioni nella trasmissione degli ordini al preponente. 

 
Art. 13 - Spese d'agenzia – 

1. Le spese che l'agente potrà incontrare nello svolgimento del suo incarico, comprese quelle per la tenuta dei suoi uffici, del deposito, per viaggi e soggiorni fuori sede, per compensi al suo personale, per posta, ecc. sono a suo completo carico. 

2. Tuttavia l'agente ha diritto ad un concorso da parte del preponente nelle spese riguardanti:
a) pubblicità dei prodotti nella zona;
b) ________;
c) ________.

nelle seguenti forme e misure:

________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

 
Art. 14 - Trattamento previdenziale – 

1. L'agente ha diritto all'iscrizione all'ENASARCO con contributo paritetico secondo le disposizioni di legge in vigore. 

 
Art. 15 - Durata dell'incarico (se a tempo determinato) – 

1. Il presente incarico avrà durata fino al _________. Alla scadenza si intenderà sciolto senza bisogno di alcuna disdetta. 

2. Alla cessazione dell'incarico l'agente è tenuto a restituire al preponente tutti i campionari, il materiale di documentazione e di propaganda, la documentazione tecnica e contabile ed ogni altra cosa di pertinenza del preponente. 

 
Oppure (se a tempo indeterminato) 
1. Il presente incarico è conferito a tempo indeterminato. 

2. Ciascuna delle parti si riserva la facoltà di sciogliere il contratto in qualunque momento mediante preavviso nei modi e nei termini di legge. 

3. Alla cessazione dell'incarico l'agente è tenuto a restituire al preponente tutti i campionari, il materiale di documentazione e di propaganda, la documentazione tecnica e contabile ed ogni altra cosa di pertinenza del preponente. 
 
Art. 16 - Periodo di prova – 

1. I primi sei mesi del seguente accordo saranno considerati quale periodo di prova reciproca. 

2. Durante tale periodo il rapporto potrà essere rescisso in qualunque momento senza bisogno di preavviso. 

 
Art. 17 - Risoluzione del contratto –

1. Il contratto può essere risolto da entrambe le parti, previo preavviso da darsi a mezzo raccomandata, di almeno sei mesi, ovvero nel termine più breve applicabile ai sensi di quanto previsto all'art. 1750, comma 3, c. c.

2. L'indennità dovuta dal preponente all'agente, nel caso di scioglimento del rapporto, sarà determinata sulla base dei presupposti indicati dall'art. 1751, c.c., fatte salve eventuali più favorevoli condizioni previste nella contrattazione collettiva. 

 
Art. 18 - Segreti aziendali e commerciali – 

1. L'agente si impegna a non rivelare a terzi, neppure dopo la cessazione del contratto, segreti commerciali o aziendali, né ad utilizzarli a fini estranei al presente contratto. 

 
Art. 19 - Obbligo di non concorrenza – 

1. L'agente si obbliga a non fare concorrenza al preponente per il periodo di un anno a decorrere dallo scioglimento del rapporto di agenzia con riguardo alla zona, prodotti e/o clienti indicati dal presente accordo. 

 
Art. 20 - Controversie – 

1. Tutte le controversie relative al presente contratto saranno devolute alla competenza esclusiva del Foro di _______.

 
Oppure
 
1. Tutte le controversie nascenti dall'interpretazione, esecuzione e/o risoluzione del presente contratto saranno sottoposte ad arbitro unico nominato d'accordo tra le parti, ovvero dal Presidente del Tribunale di ___________.

2. L'arbitro sarà libero di adottare le regole di procedura che riterrà maggiormente idonee, fermo restando l'obbligo di porre le parti in condizioni, se lo vorranno, di spiegare le rispettive ragioni. 

3. La determinazione dell'arbitro dovrà essere succintamente motivata ed essere comunicata per iscritto dalle parti che la considereranno come una transazione direttamente raggiunta. 

 
Oppure
 

1. Tutte le controversie nascenti dalla interpretazione, esecuzione e/o risoluzione del presente contratto saranno sottoposte ad un Collegio di tre arbitri, due dei quali nominati uno da ciascuna delle parti ed il terzo dai due così nominati d'accordo, oppure dal Presidente del Tribunale di _____________ che nominerà, altresì, anche l'arbitro da designarsi dalla parte destinataria dell'invito che non abbia provveduto nei termini. 

2. Gli arbitri decideranno la controversia secondo diritto, osservando le norme procedurali previste negli artt. 806 ss. c.p.c.

 
Oppure
 

1. Tutte le controversie nascenti dalla interpretazione, esecuzione e/o risoluzione del presente contratto saranno sottoposte ad un Collegio di tre arbitri, amichevoli compositori, nominati uno da ciascuna delle parti ed il terzo dai primi due d'accordo, ovvero dal Presidente della Camera di Commercio di ____________che provvederà anche alla nomina del secondo arbitro se la parte intimata rimarrà inerte nei quindici giorni successivi all'intimazione. 

2. Il Presidente della Camera di Commercio si pronunzierà nei quindici giorni dall'istanza della parte più diligente. 

3. Gli arbitri saranno liberi di adottare le regole di procedura che riterranno maggiormente idonee, fermo restando l'obbligo di porre le parti in condizioni, se lo vorranno, di spiegare le rispettive ragioni. 

4. La determinazione degli arbitri dovrà essere succintamente motivata ed essere comunicata per iscritto dalle parti che la considereranno come una transazione direttamente raggiunta.
 
Art. 21 - Oneri e spese – 

1. Gli oneri fiscali e di registrazione relative al presente atto e degli eventuali atti di rinnovo e/o di proroga sono equamente ripartite tra le parti. 

 
Art. 22 - Clausole finali – 

1. Il presente contratto abroga e sostituisce ogni accordo, intesa, negoziazione, scritta od orale, intervenuta in precedenza tra le parti e concernente l'oggetto di questo contratto. 

2. Il presente contratto non è cedibile se non previo accordo tra le parti. 

 
Art. 23 - Rinvio alle norme di legge – 

1. Per quanto qui non espressamente disposto valgono le norme di legge applicabili ai rapporti e alle fattispecie previste nel presente contratto. 

 

_______, lì _____

Il Preponente

____________

L'Agente

____________

 

Ai sensi e per gli effetti degli artt. 1341 e 1342 c. c. l'Agente dichiara di approvare espressamente gli articoli e/o le clausole qui di seguito indicate: art. 2. 2. (Zona), 3. 3. (Svolgimento dell'incarico), 4 (Ordini e condizioni di prezzo), 5 (Provvigioni), 7. 2. (Deposito), 9 (Incassi), 12 (Star del credere), 16 (Periodo di prova), 19 (Obbligo di non concorrenza), 20 (Controversie).

 

Il Preponente

____________

L'Agente

____________

 

